Sie sind verantwortlich fiir den weiteren Ausbau der Marktanteile sowie die Umsetzung

der strategischen und operativen vertrieblichen Unternehmensziele in den verschiedenen
Produktsegmenten von TBM wie: Klinikbetten, Transport/Therapie- und Untersuchungsliegen,
Kinder- und Sauglingsbetten, med. Mobiliar, OP-Tisch, Transportsysteme und Lifersysteme. Sie
akquirieren Neukunden und betreuen umfangreiche, anspruchsvolle Kundenprojekte im
Investitionsglterbereich von der Planung bis zur Auftragserteilung und Abwicklung.

Sie sind erfolgreicher Vertriebsprofi und verfliigen idealerweise tber entsprechende Erfahrung im
Investionsguterbereich.

Sie arbeiten gerne selbstandig und eigenverantwortlich und schatzen Herausforderungen.
Uneingeschrankte Reisebereitschaft ist unabdingbare Voraussetzung.

Eine anspruchsvolle Aufgabe in einem erfolgreichen Unternehmen mit kurzen Entscheidungswegen.
Ein exzellentes und erfolgreiches Produktproduktportfolio sowie ein ansprechendes
Einkommenspaket mit privater Dienstwagennutzung

Interessiert an einer neuen Herausforderung?
Dann senden Sie uns bitte Ihre aussagefahigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihrer
Gehaltsvorstellungen und lhres frithstmoglichem Eintrittstermins zu.

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen.

TBM Medizintechnik GmbH Telefon: +49 7022 / 40 560-0
HegelstralRe 1 E-Mail: christof.blessing@tbm-medizintechnik.de
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